
Charla Informativa
Campaña de Promoción
IBERÁ TE ESPERA

Marzo 2023



Agenda
11:00 - 11:10 - Palabras de Bienvenida.

11:10 - 11.45 - Charla informativa
Presentación de la Campaña Iberá Te Espera + Ronda 
de Negocios y MarketPlace.

11:45 - 12.00 - Preguntas y Consultas. Próximos pasos.

12:00 - Fin del Encuentro.





¡Iberá renació y tenemos que contarles a los 
viajeros que ya está listo para recibir visitas!

Y para lograr llegar a ellos e invitarlos a vivir y respirar en vivo ese renacer, 
queremos que ustedes sean parte de esta gran acción.

Por eso, hoy les comentaremos los detalles de la Campaña para potenciar 
juntos el alcance de la Promoción del Destino Iberá.



Lineamientos Estratégicos de Campaña

Campaña de promoción 360°
del destino turístico Iberá para consolidar el posicionamiento y
comunicar que Iberá está listo y esperándolos! 

1. Desarrollar una acción de marketing integral (trade B2B + consumidores B2C) 

La acción de promoción no solamente busca inspirar al turista a conocer el destino, sino que también permitirá 
en la misma acción redirigir a la oferta del destino para que pueda lograr no solo conocimiento sino también 
conversión del turista. + rondas de negocios para fortalecer la cadena de comercialización con agencias que 
también promocionen y vendan el destino.

2. Fortalecer comercialmente el destino

Realizando con los prestadores del destino un acompañamiento para la actualización de producto, el cual 
estará disponible durante el momento de campaña para lograr tráfico y conversión, como asi también para 

gestionar las citas de su ronda de negocios. 

3. Generar conciencia y responsabilidad ambiental educando al viajero

Transmitiendo el concepto de turismo responsable y consciente en las diferentes comunicaciones para trabajar la 
vinculación del destino Esteros del Iberá con un destino turístico sostenible y poder educar al viajero en cómo ser un 

turista responsable. 



CAMPAÑA



CONCEPTO
QUÉ

¿Qué mensaje queremos 
hacer llegar? 

Uno de los ecosistemas más importantes del 
mundo renació y está listo para recibirte. 
¡Vení a vivirlo!
Esteros del Iberá, Corrientes, Argentina

El concepto central es hablar de que ya renació, 
y ya está listo para que vengan a conocerlo y 
disfrutarlo o que vuelvan a visitarlo!

Además, reforzar el concepto de turismo 
responsable para que quienes visiten el destino 
puedan conocer y cuidar su patrimonio natural 
y cultural. 



● Lograr conocimiento y posicionamiento 
de los Esteros del Iberá - Awareness

● Lograr conversión: 
○ Llevar tráfico al marketplace
○ Generar consultas de calidad a los 

proveedores de las ofertas con el 
objetivo de lograr incrementar ventas 
y visitación al destino para Semana 
Santa 2023

○ . 

OBJETIVOS 
DE LA 

ESTRATEGIA
PARA QUÉ

¿Para qué realizamos esta 
campaña? 



Diseñamos una Campaña 360°
que abarcará diferentes tipos de medios y canales. Así, vamos a poder llegar 

a nuestro objetivo de forma integral reforzando un único mensaje.

Con una duración de 30 días (marzo 2023)
 y con el principal objetivo de fortalecer el posicionamiento de la 

marca Esteros del Iberá sugiriéndolo como el destino ideal para 
una escapada para las familias y amantes de la naturaleza.

A través de:
1. RRSS: contenido orgánico en las RRSS de la Provincia (canal directo) y 

de los destinos. 
2. Marketing Digital: Pauta digital en RSS  y Google Adwords.
3. Prensa: online y offline, incrementando alcance a mayor audiencia. 
4. Acciones cooperadas (canal indirecto) Agencias y partners. 
5. Canales propios prestadores

La campaña tendrá foco en generar conocimiento y promoción del destino 
Iberá  y con un impulso en performance vía medios contratados y acciones 

cooperadas para también lograr la generación de consultas con las 
empresas prestadoras de servicios y posibles compras online.

ESTRATEGIA
CÓMO

¿Qué vamos a hacer para 
lograrlo? 



RONDA DE 
NEGOCIOS



● Presentar el destino Iberá

● Fortalecimiento de los vínculos 
comerciales con el sector y la cadena de 
comercialización nacional e 
internacional

● Mayor alcance y difusión de la 
propuesta Iberá y de la campaña

OBJETIVOS 
DE LAS 

RONDAS
PARA QUÉ

¿Para qué las realizamos? 



Evento online

en  https://paye.corrientes.travel/

del 6 al 10 de marzo de 10 a 18hs entre

prestadores y comercializadores con oferta turística actualizada 
del destino, así como

operadores y agencias de viajes nacionales y regionales.

Metodología
QUÉ

¿En qué consiste? 

Registro/Login 
https://paye.corrientes.travel
/login/?next= 

https://paye.corrientes.travel/
https://paye.corrientes.travel/login/?next=
https://paye.corrientes.travel/login/?next=


● Convocatoria

● Acompañamiento:

○ Acompañamiento y soporte a prestadores para 
actualización de la oferta en el marketplace

○ Acompañamiento a prestadores para registro y 
pedido citas las rondas

● Seguimiento vía mail y teléfono 

CÓMO
¿Cómo se va a lograr? 

Metodología



MARKETPLACE



Una vitrina digital para la compra 

Clientes Marketplace Prestadores

Pasar
Pago

Usuarios

¿Qué es?



corrientes.travel/ibera-te-espera

PARA VIAJEROS 



2 grandes oportunidades 

1. Experiencias turísticas seguras y atractivas para los viajeros 
MARKETPLACE OFICIAL DE EXPERIENCIAS TURÍSTICAS DE IBERÁ

2. Inclusión digital para los prestadores turísticos del destino 
UNA HERRAMIENTA GRATUITA  DE E-COMMERCE 
PARA CARGAR SUS PRODUCTOS y SERVICIOS
(SITIO WEB, VENTAS Y ESCALABILIDAD PARA PRESTADORES HABILITADOS Y  VALIDADOS POR EL MINISTERIO DE TURISMO DE 
CORRIENTES)

para lograr fortalecimiento comercial y 
lograr la conversión del turista



Beneficios principales
del marketplace

CENTRALIZACIÓN DE LA OFERTA
Gracias a su capacidad de centralizar en una sola plataforma la oferta de experiencias 
certificadas, inspirando confianza y mejorando la experiencia del visitante.

ESCALABLE Y CONFIABLE
Unifica en un solo lugar toda la oferta de los prestadores habilitados por la provincia, generando confianza 
en el viajero.

FLUJO COMPLETO DE CONVERSIÓN 
La mejor solución para que los destinos tengan plataformas escalables, perdurables y de 
impacto que puedan facilitar el ciclo de conversión.



¿Cómo participar del MarketPlace?

Marketplace (si ya estoy registrado) 
¿Cómo cargo o actualizo productos y experiencias?

Link de ingreso: https://corrientes.travel/login

MarketPlace (si todavía no tengo usuario) 
¿Cómo me registro?

Link de registro: https://corrientes.travel/iberateespera

https://corrientes.travel/login


PARA PRESTADORES 

https://corrientes.travel/iberateespera

Registro gratis y 
proceso de carga 
abierto





VENTAS, PARA LOS 
PRESTADORES 

LOS PRESTADORES “VENDEDORES” SON QUIENES REALIZAN LA VENTA EN SUS 
SITIOS WEB O EN LA HERRAMIENTA DE E-COMMERCE DE LA PLATAFORMA

UNA PLATAFORMA WEB PARA LA CONVERSIÓN = VENTAS

PARA TODOS LOS  PRESTADORES HABILITADOS 

frente a la gran disparidad existente en la web:

Sitios web desactualizados y sin buena performance - Experiencia desde el móvil 
deficiente - Páginas lentas - Tecnologías desactualizadas - Sin e-commerce



Landing page con 
eCommerce
en 3 pasos 

● Una página web con url única que deriva visitantes con 
un objetivo comercial. 

● En el caso de productos, una página única  para cada uno.



Fácil Carga de productos

Inclusión digital de prestadores 
e-Commerce vía Mercado Pago: 
todas las tarjetas y medios 
locales



Reserva y Contacto 
vía email

Inclusión digital de prestadores 

Home por prestador / agencia



Inclusión digital de prestadores 

Tablero de Control



● Captar la atención: De los potenciales clientes durante todo el mes de marzo. Gran atracción de 
turistas que se encuentran buscando comprar su próximo viaje.

● Testear contenidos y experiencias: ¿Qué tiene más impacto? Es un buen momento para probar el 
contenido que mejor performa. No quedarme con una sola opción, sino ir testeando.

● Aumentar la presencia digital: La de nuestra marca y la de nuestros contenidos (Ej. Servicios, 
Experiencias y destinos poco frecuentes que pueden ser oportunidad de negocio, etc).

● Expandir la diversidad: Tener conciencia de que no hay un límite de productos, se pueden 
compartir opciones tradicionales pero también innovadoras. 

● Generar posicionamiento: No solamente de conversiones (ventas), sino también de generar 
clientes potenciales. Tener siempre presente que el posicionamiento se construye.

La Campaña de Promoción Iberá Te Espera será una acción única, para 
aprovechar al máximo, y además, un momento de oportunidad para...



Próximos Pasos… 

● Nos gustaría que nos cuenten con qué mercados u operadores les gustaría reunirse en 
las Rondas

● Les vamos a estar enviando mails con:
○ Grabación del Encuentro + PPT
○ Tutoriales del Marketplace (registro, carga y actualización producto)
○ Media Kit para potenciar la Campaña
○ Tips y Recomendaciones (para Producto y Redes Sociales)

● Apoyo y seguimiento personalizado para carga y actualización de Producto en 
Marketplace



¡Muchas
Gracias!

Teléfono                                 Email                                Sitio web 

+54 9 3407 521501                     corrientes@madzen.travel       corrientes.travel/ibera-te-espera


